SCENARIUL UNEI
PREZENTARI




Cele mai multe prezentari care le-am vazut incep cu un slide "Despre nol”. Si a ta?
Vorbind prea mult despre tine poate duce la pierderea atentiei audientel. lata un
draft foarte simplu pentru a schita o prezentare. Testat de noi' :)

PROBLEMA

Inainte de a merge mai
departe si a introduce
produsul impresionant pe
care 1l oferi,
demonstreaza publiculul
ca al inteles problemele
lor, adresandu-le!

STUDII DE CAZ

SOLUTIA

Arata succesul obginut de
cliengii tai!
Studiile de caz construiesc
credibilitatea brandului tau

si incurajeaza audienta sa
aiba incredere in tine.

lata cum poti sa le
atragi atentia!
Spune-le de ce au
nevoie de tine.
Audienta tinta vrea
sa afle
What's In It For Them

RECAPITULARE

BENEFICIILE

Probabil pana la acest
punct al transmis
suficient de multe

Informatii. De aceea e
Important sa ajuti

audienta sa retina mail

bine punctele importante.

Vinde beneficii, nu
funcgionalitégi!

E mare diferenta intre
“platform3a in cloud” vs.
“platforma care te ajuta

sa facturezi mai
eficient”

CALLTO ACTION

Prezentarile sunt create
cu scopul de a produce o
schimbare. Nu-ti lasa
audienta in aer. Spune-
le ce actiuni au de
urmat ca sa realizeze
acea schimbare.
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prezentarea cu post-it
notes. Vel obtine o imagine
de ansamblu clara a firului
povestii.

Aminteste-ti sfaturile din
pagina anterioara!

Pentru a schimba firul,
simplu rearanjeaza post-it-
urile.

e In continuare, transforma
schita in draft de slide-url
brute prin crearea de boxuri.

Poti face comentarii / note
suplimentare folosind
liniile de mai jos.

Odata terminat acest
proces, esti pregatit pentru
a incepe construirea slide-
urilor!
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PROBLEMA SOLUTIE BENEFICII
MAJORA 1ﬁ .
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